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Fundamentosy
Seleccion de Casos

8:30 AM - 10:30 AM

® Principios biomecanicos en ortodoncia invisible.

¢ QOrtodoncia fija vs. Alineadores: Entendiendo las
fuerzas de traccion frente a las fuerzas de empuje.

e Predictibilidad: Jerarquia de movimientos
¢/Queé es predecible y qué representa un desafio?

e \/ariables clinicas que afectan el movimiento:
Morfologia dental, edad y cumplimiento.

e Macrostaging y Microstaging: Criterios clave
para revisar y aprobar el Set-up virtual.

e Dinamica de fuerzas:
Movimientos sinérgicos y antagonicos.

Cirujano dentista
e Universidad de los Andes
Magister en Ortodoncia y Ortopedia
e Universidad Finis Terrae
Especializacion en Ortodoncia Invisible
e Dres. lvan Malagon y Diego Peydro, Madrid.
Co-fundador y Director Clinico de Sebastian Luchsinger
¢ iFace




Planificacion y
Mecanica del Movimiento

11:00 AM - 1:00 PM

e (Control de rotaciones y torque radicular:
Por qué fallan y cdmo corregirlos desde el
software o con auxiliares.

e Estrategias de expansion transversal y
sus limites clinicos.

¢ Manejo de la mordida profunda:
Protocolos para una intrusion anterior predecible
V Su secuenciacion.

e Manejo de la mordida abierta:
Mecanicas eficaces para su correccion.

e Protocolos de distalizacion: Secuenciacion del
movimiento y uso correcto de elasticos.

Cirujano dentista

e Universidad de Valparaiso
Magister en Ortodoncia y Ortopedia

e Universidad Andrés Bello
Especialista en Ortodoncia Invisible

e con mas de 14 anos de experiencia
Directora de planificacion y soporte clinico Singyi Hip

e iFace




Fase Clinicay
Gestion de Problemas

2:30 PM - 4:30 PM

e Protocolo clinico en la sesion de instalacion.

¢ Cementado de attachments:
Guia paso a paso para evitar errores en el sillon.

e Técnica de IPR: Instrumental recomendado,
ejecucion segura v tips clinicos.

e Manejo de imprevistos:
¢Qué hacer cuando el alineador no ajusta?
(Troubleshooting en la consulta diaria).

e Fase final :Criterios para solicitar refinamientos
v protocolos de retencion estables.




_ Marketing v Comunicacion

— para Ortodoncistas

5:00 PM - 7:00 PM

¢ Fundamentos de Marketing y Negocios

e Diferenciaciony construccion de
propuesta de valor y Marca

e Presencia digital: Pagina Web y Redes Sociales.

e Funnel de Marketing y /entas
e (Canales de Adquisicion de pacientes

¢ \/enta consultiva aplicada a tratamientos con
alineadores

Cirujano dentista

e Universidad de los Andes
Post-Grado en Implantologia

e Universidad del Desarrollo
Master in Marketing Management

e Universidad Adolfo Ibanez

oy iFAC)
Gerente Comercial ) g
e iFace Camilo Almarza




Demostracion en vivo:
Planificacion de casos en plataforma

Sabado 3 de Octubre 09:00 AM — 1:00 PM

Flujo de trabajo en plataforma
e (arga de registros clinicos: STL, fotos y RXs.
e (Configuracion inicial del caso: objetivos clinicos, indicaciones
especiales y restricciones.
e (Como hacer modificaciones en la plataforma.
e (Como redactar indicaciones clinicas precisas.

Lectura critica del setup 3D
® Qué revisar antes de aprobar: espacio, staging, ataches y
efectos secundarios.
e |dentificacion de movimientos que requieren sobrecorreccion.
e Como evaluar la secuencia de movimientos y el anclaje
diferencial en el visor 3D.
® Errores de planificacion frecuentes.

| Practica guiada con casos reales
e Revision en vivo de casos de complejidad incremental: simple,
moderado y complejo.
e Analisis de setup: qué aprobar, qué modificar y qué rechazar.
® (riterios clinicos para tomar decisiones de aprobacion.
e (Como acortar los tiempos del ciclo de planificacion y reducir
idas y vueltas con el equipo.




ITINERARIO

Viernes 02 de Octubre

08:00 - 08:30 | Llegaday Acreditacion

Modulo 1:
Fundamentos y Biomecanica

10:30-11:00 Coffee Break

08:30 -10:30

Modulo 2:

11:00 -13:00 Planificacion Digital

13:00 -14:30 Almuerzo Buffet

Modulo 3:

14:30-16:30 1 protocolos Clinicos

16:30 -17:00 Coffee Break

Modulo 4:
Marketing y Comunicacion

17:00 -19:00

19:00- 22:00 Coctel

Sabado 03 de Octubre

Modulo 5:
Planificacion de casos
clinicos en plataforma

it
NOVOTEL

HOTELS & RESORTS

09:00-13:00




PRECIOS:

General: $350.000
iIFace Doctors: $290.000

e Pago con Transferencia o Tarjeta
e (Cupos Limitados

e Incluye una Giftcard iFace de $200.000*

e Incluye almuerzo Buffet vy coctel en el Hotel (Viernes 2 de Octubre)l/

» Precio preferencial en habitaciones para ortodoncistas de regiongs |
_ o ////////////ﬂ\

*Giftcard valida para cualquier plan de tratamiento aprobado

)

hasta Junio del 2027 ’
_ //
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